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Bisnis online? Apa saja sih bisnisnya? Bisnis di Internet mana sih yang benar alias tidak
menipu? 

Banyak sekali bisnis internet, mulai dari bisnis penulisan artikel, bisnis komisi melakukan tugas,
pengetikan dan sebagainya. Tapi secara garis besar, bisnis di dunia internet itu ada di dalam
dua bagian : seputar periklanan dan seputar penjualan jasa / barang. 

Beberapa hal di bawah ini merupakan bisnis internet yang paling populer.

  

BISNIS MENJADI PUBLISHER (PEMAJANG) IKLAN DI INTERNET 

Bisnis ini merupakan bisnis di Internet yang sedang digandrungi banyak orang, termasuk saya.
Modalnya relatif kecil, karena kita hanya perlu biaya untuk domain, hosting dan situs web. 
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Bahkan bisa kita gunakan layanan web atau blog gratisan dulu untuk memulai bisnis kita dari
kecil. Dengan cara ini Anda akan dibayar untuk memasang iklan milik orang lain di situs / blog
anda. (contoh blognya – klik di sini)  . Nah bagaimana cara membuat blog gratisan ? Silakan
lihat di artikel : Cara membuat blog gratisan

Nah,  Anda akan mendapat bayaran setiap ada pengunjung melihat / mengklik iklan di situs /
blog Anda (sesuai perjanjian), bisa berasal dari :

    -  Pemilik Produk (Pemasang Iklan )

    -  Agen Iklan

    -  Pemajang Iklan

    -  Pengunjung(clicker) 

Bagaimana logikanya sehingga Anda bisa mendapat uang dari memajang iklan di situs / blog
Anda? Berikut contoh kasusnya : 

·         Pemasang iklan membutuhkan pengunjung yang diharapkan akan membeli produk
(barang atau jasa) yang mereka tawarkan. 

·         Mereka meminta bantuan kepada agen iklan untuk menyebar iklan mereka. Agen iklan
dibayar US$ ... / Rp ... untuk setiap pengunjung yang datang dari mengklik iklan di situs / blog
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Anda. 

·         Agen iklan menawarkan kepada Anda untuk membantu mereka menyebar iklan tersebut
dengan memajangnya di situs / blog Anda. Nanti dari setiap pengunjung yang Anda bawa,
Anda dapat komisi US$ ... / Rp ...

·         Pengunjung datang ke situs / blog Anda dan mengklik iklan Anda lalu datang ke situs
produsen. Melihat-lihat dan mungkin melakukan pembelian.

·         Nah begitulah alurnya. Pemilik produk untung karena berhasil menjual prosuk, agen iklan
untung karena mendapat bayaran, Anda juga untung karena mendapat komisi, dan pengunjung
situs Anda pun untung karena mendapatkan informasi yang bermanfaat. 

Salah satu agen iklan yang sangat terkenal adalah google ( www.google.com ). Mereka
menawarkan program untuk para pemajang iklan yang diberi nama Adsense (
www.google.com/adsense
). Anda bisa join di sana.

Contoh Google adsense : 
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BISNIS MENJADI PENJUAL BARANG / JASA DI INTERNET  Bisnis menjual produk seperti berjualan pada umumnya, bedanya hanya memanfaatkanInternet untuk memajang produk, mengatur sistem pemesanan dan pembayaran secara online.Biasanya disebut dengan e-commerce. Contoh, Amazon.Com yang menjual buku, cd, software dan berbagai produk di Internet,Bhinneka.Com, yang menyediakan produk komputer dan periferalnya yang memungkinkantransaksi lewat Internet. Bisnis ini juga bisa dilakukan oleh individual, misalnya seorang programmer yang menjualsendiri aplikasi, template, themes, module, maupun plugin yang dia kembangkan, melalui situspribadinya. Biasanya sang penjual menggunakan sistem e-commerce seperti zencart danoscommerce yang selain memiliki fitur katalog produk, juga memungkinkan pembayaran secaraonline dengan payment gateway seperti paypal, 2checkout.com, dsb. Produk yang dijual inidapat berupa, buku, software, dokumen, mebel, alat elektronik, komputer, handphone, dsb. Anda juga bisa coba memasarkan produk Anda sendiri lewat internet. Peluang Anda terbukasangat lebar. Anda bisa mempunyai situs/blog sendiri seperti http://bukumurah.blogspot.com/
(jualan buku), 
http://mobil98.com/
(jualan mobil) dsb.

BISNIS MENJADI AFFILIATE 

Kalau tidak punya produk sendiri? Anda bisa menjadi seorang affiliate marketer. Anda cukup
menjual produk orang lain untuk mendapat uang. Betul, betul sekali, menjual barang orang lain.
Kalau di dunia nyata, profesi ini biasanya disebut sebagai agen barang / makelar / perantara /
broker. Halal, mudah dan tidak perlu repot membuat dan mengatur keluar masuknya produk
dan jasa. Cukup dengan mengarahkan orang ke situs pemilik produk, dan jika orang tersebut
membeli produk yang ditawarkan maka Anda akan mendapat komisi dari pemilik produk.
Sangat sederhana. 
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Misalnya saya menjadi afiliate dari amazon.com. Saya akan mendapatkan kode afiliasi dari
amazon.com, yang saya tempel di situs/blog saya (bisa berupa teks atau banner)

Nah, nanti jika Ada orang yang berkunjung ke web saya lalu membeli salah satu produk setelah
melalui referal saya (teks/banner tersebut),  maka dari setiap transaksi saya akan mendapat
komisi sekian persen. Dalam dollar. 

Sederhana sekali kan? Walau sederhana, jangan Anda anggap remeh lho . Bisnis affiliasi ini
bisa bernilai milyaran dollar per tahunnya. Bayangkan berapa mangkuk cendol yang bisa
Anda beli dengan uang sebanyak itu?

Ada nggak yang dalam Rupiah? Tentu saja ada. Kalau ingin mendapatkan dalam rupiah, Anda
bisa menjadi afilate produk lokal. Hasilnya juga lumayan. Apa saja produk lokal ? Nah, Anda
bisa mengunjungi http://peluangsiip.blogspot.com  dan melihat-lihat beberapa produk lolal, bila
tertarik Anda bisa melakukan pembelian.

Pada afiliate ini komisi yang didapatkan berbeda-beda. Ada yang 10%, bahkan sampai 50%
atau lebih. Kalau misalnya Anda bisa merekomendasikan sebuah produk dengan harga Rp.
100.000,- sampai terjual sedangkan komisi Anda 50%, coba bayangkan  bila dalam sehari ada
10 produk terjual dari referal Anda, maka dalam sehari bisa didapatkan 10x Rp. 50.000,- = Rp.
500.000,- (jangan hanya dibayangkan, tapi coba lakukan)
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